1. Pazarlama ve Perakende Alaninin Tanima:
Pazarlama ve perakende alan1 altinda yer alan satis elemanligi, sigortacilik, emlak
komisyonculugu dallarinin yeterliklerini kazandirmaya yonelik egitim ve Ogretim verilen
alandir.

2. Pazarlama ve Perakende Alaninin Amaci:
Pazarlama ve perakende alani altinda yer alan dallarda sektoriin ihtiyaclari ile bilimsel ve
teknolojik gelismeler dogrultusunda gerekli olan mesleki yeterlikleri kazanmis nitelikli
meslek elemanlarinin yetistirilmesi amag¢lanmaktadir.

3.Pazarlama ve Perakende Alanmin mevcut durumu ve gelecegi

NEDEN PAZARLAMA VE PERAKENDE ALANT!
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Giliniimiizde hizla gelisen teknoloji ile birlikte pazarlama ve perakende tiim sektorler i¢in
vazgecilemez bir faaliyet alan1 haline gelmistir. Bu alanda yer alan meslekler de hizli bir
sekilde gelismeye ve degismeye devam etmektedir.

Pazarlama ve perakende, satis iglemlerini yiiriitme, stok faaliyetlerini yapma ve bunlarla ilgili
belgeleri diizenleme, mal, can ve diger sigorta edilebilir riskleri belirleme, sigorta policesi
satma, hasar takip islemleri yapma, alim, satim, kiralama ve emlak ile ilgili aracilik isleri
yapma, satig islemlerini yiiriitme, stok kontrolleri, reyon diizeni, gida hijyeni uygulayarak
miisteri beklentilerini karsilama ve bunlarla ilgili belgeleri diizenleme yeterliklerini
kazandirmaya yonelik egitim ve d6gretim verilen alandir.

Pazarlama, {irliniin {iretim Oncesinden baglayip satis1 ve satis sonrasi faaliyetlerini i¢ine alan
genis kapsamli bir isletme faaliyetidir. Biitiin isletmelerde amag kar saglamak olduguna gore
bu amacin ger¢eklesmesi iyi bir pazarlama ve perakende faaliyetine bagli olmaktadir.

4. Pazarlama ve Perakende Alaninin Dal Programlart:

4.1. Satis Elemanligi:
Satis elemanliginin gerektirdigi satis islemlerini yiiriitme, stok faaliyetlerini yapma ve
bunlarla ilgili belgeleri diizenleme yeterliklerini kazandirmaya yonelik egitim ve Ogretim
verilen daldir.
Mesleginin yeterliklerine sahip meslek elemanlar: yetistirmek amaglanmaktadir.



4.2. Sigortacilik:
Sigortaciligin gerektirdigi, mal, can ve diger sigorta edilebilir riskleri belirleme, sigorta
poligesi satma, hasar takip islemleri yapma yeterliklerini kazandirmaya yonelik egitim ve
ogretim verilen daldir.
Sigortacilik mesleginin yeterliklerine sahip meslek elemanlar: yetistirmek amaglanmaktadir.




4.3. Emlak Komisyonculugu:
Emlakeiligin gerektirdigi, alim, satim, kiralama ve emlak ile ilgili aracilik isleri yapma
yeterliklerini kazandirmaya yonelik egitim ve 6gretim verilen daldir.
Emlak¢ilik mesleginin yeterliklerine sahip meslek elemanlar yetistirmek amaglanmaktadir.

5. Ogrenci Kazanimlari:
Programin sonunda sectigi dala/meslege yonelik olarak 6grenci,
Genel kiiltiire yonelik bilgi ve becerileri kazanacaktir.
Ulusal ve uluslararasi is giiciinden beklenen temel yeterlikleri kazanacaktir.
Alanin altinda yer alan dallara ait temel yeterliklerine sahip olacaktir.
Dalin/meslegin gerektirdigi bilgi ve becerileri kazanacaktir.
Dalin/meslegin gerektirdigi 6zel mesleki yeterlikleri kazanacaktir.

6.0grenci Stajlart:
12. sinifa gelen 6grenciler haftanin li¢ giinii isletmelerde beceri egitimi dersi ad1 altinda staj
yapmaya baglarlar. Pazarlama ve Perakende alaninda 6grencilerimiz LC Waikiki, Defacto,
Koton, Siivari gibi kurumsal magazalarda, fabrikalarin satis bdliimlerinde, sigorta
acentelerinde, emlak komisyoncularinda, ayrica Belediye, Ogretmenevi gibi kamu
kurumlarinda ve tiim sektorlerin satig birimlerinde staj yapmaktadirlar. Staj yaptiklar siire
icerisinde asgari iicretin ligte biri oraninda ticret almaktadirlar. Staj imkani ile uygulama
becerilerini kazanarak is hayatina hazirlanmaktadirlar.
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Her yil mezun o6grencilerimizin onemli bir boliimii staj yaptigi magazalarda is hayatina
atilmaktadir..Bahse konu magazalar, tiim Tiirkiye'de taninan, marka olmus kurumsal
yapilardir.

Staj yaptig1 kurumlarda terfi eden eski 6grencilerimizin sayisi bir hayli kalabaliktir.

Bircok {iniversite mezunu ilgili kurumlara is icin miiracaat ettigi halde, staj yapan
ogrencilerimiz tercih edilmektedir. Mezun olduktan sonra is miiracaati yapmamalarina
ragmen staj yaptiklar1 kurumlardan aranarak is teklifinde bulunulan mezun 6grencilerimiz
dahi mevcuttur.

Sonug olarak: Yiiksekdgretim tamamlamadan, gelecegin meslegi olarak istihdam imkani ¢ok
yiiksek ve nadir bir alan oldugunu sdyleyebiliriz.
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7. Istihdam Alanlar1:

Pazarlama ve Perakende alanindan mezun olan 6grenciler, sectikleri dal/meslekte kazandiklari
yeterlikler dogrultusunda;
Tilim sektorlerin satis birimlerinde ve depolarinda,
Sigorta sirketlerinde ve acentelerinde,
Emlak sirketlerinde ve acentelerinde,
Tiim gida sektorlerinin satig birimlerinde ve depolarinda vb. yerlerde calisabilirler.
8.Calisma Hayati ve s Imkanlar::

Bo6liim mezunlart;
Hem kamu sektoriinde hem 6zel sektorde is bulabilirler.
Ozellikle dzel sektorde is alani daha genistir.
Pazarlama her sektoriin vazgecilmezi oldugu igin yiiksek 0gretim tamamlamadan is imkani
olan bir boliimdiir.
Toplam c¢alisan sayisi i¢inde Satis elemanlari ve hizmet %16,72 ile ikinci sirada yer
almaktadir.

Bu rakamlar da Pazarlama ve Perakende sektoriinde istihdamin ¢ok yiiksek oldugunu
gostermektedir.

9.Yiiksek Ogretime Gegis:

Bo6liim mezunlarz;
Meslek yiiksekokullarinin ilgili boliimlerine ek puan alarak 6n lisans diizeyinde egitim alirlar.
On lisans programini tamamlayanlar ise, OSYM tarafindan yapilan Dikey Gegis Sinavi'nda
basarili olanlar, alanlar ile ilgili lisans programlarina gegebilirler.

Alanimizdan mezun olan égrencilerimiz kendi alanlar ile ilgili asagidaki 4 (dort) yilhk
iiniversite boliimlerini secerek okulda edinmis olduklar1 mesleklerin devamimi lisans
diizeyinde alabilirler.

Aktiierya(YO)

Bankacilik (YO)

Bankacilik ve Finans (YO)

Bankacilik ve Finansman (YO)

Bankacilik ve Sigortacilik (YO)

Gayrimenkul ve Varlik Degerleme (YO)

Havacilik Yonetimi (YO)

Isletme Bilgi Yonetimi (YO)



Pazarlama (YO)

Sermaye Piyasalar1 ve Portfoy Yonetimi (YO)
Sermaye Piyasasi (YO)

Sigortacilik (YO)

Sigortacilik ve Risk Yonetimi (YO)

Ulastirma ve Lojistik Yonetimi (YO)

Uluslararasi Finans ve Bankacilik (YO)

Uluslararasi Finans (YO)

Uluslararasi Perakende Y onetimi (YO)

Uluslararasi Ticaret (YO)

Uluslararasi Ticaret ve Lojistik (YO)

Uluslararasi Ticaret ve Lojistik Yonetimi (YO)
Uluslararasi Ticaret, Lojistik ve Isletmecilik (YO)
On Lisans Programlarma Ek Puan

Bilindigi gibi meslek liselerinden mezun olundugunda alani ile ilgili 2 (iki) yillik

iniversitelere ek puan alarak yerlesebilmektedir. Bu baglamda alanimizdan mezun olan
ogrencilerimiz asagidaki {iniversite programlarina ek puan alabileceklerdir;
Bankacilik ve Sigortacilik

Cagr1 Merkezi Hizmetleri

Deniz Brokerligi

Deniz ve Liman isletmeciligi

D1s Ticaret

Emlak ve Emlak Yonetimi

Enerji Tesisleri isletmeciligi

Hava Lojistigi

Insan Kaynaklar1 Y dnetimi

Isletme Y&netimi

Kooperatifcilik

Lojistik

Marina isletme

Marina ve Yat isletmeciligi

Marka iletisimi

Menkul Kiymetler ve Sermaye Piyasasi

Moda Y 6netimi

Muhasebe ve Vergi Uygulamalari

Pazarlama

Perakende Satis ve Magaza Y 6netimi

Posta Hizmetleri

Reklameilik

Saglik Kurumlan igletmeciligi

Sivil Hava Ulastirma isletmeciligi

Sivil Havacilik Kabin Hizmetleri

Sosyal Giivenlik

Tarimsal isletmecilik

Tarimsal Uriinler Muhafaza ve Depolama Teknolojisi
Tibbi Tanitim ve Pazarlama

Turizm ve Otel isletmeciligi

Turizm ve Seyahat Hizmetleri

Ucus Harekat Yoneticiligi



